12 - MAI 2010

EINE THEMENZEITUNG VON MEDIAPLANET

Walter Forthuber

Natiirlich kann die Nutzung von
Factoring auch ein Indiz dafiir sein,
dass es diesem Unternehmen schlecht
geht. In der Regel geht es aber darum,
dass es dem betreffenden Unternehmen
durch Nutzung von Factoring wesent-
lich besser gehen soll. Deshalb haben
wir die zehn Finanzierungs-Bediirfnis-
se, die jedes KMU hat, ermittelt und in
unsere Factoring-Vertrage eingearbeitet.
Wir fertigen stets gerne eine kostenlose
Zukunfts-Berechnung fiir die nachsten
drei Jahre an,welche bereits nach zwolf
Monaten eine Gewinnsteigerung und
vor allem ein erhebliches Anwachsen
des Substanz-Wertes ausweist.

Dr. Christian Schepers

Factoring ist eine Ergénzungzu an-
deren Finanzierungsquellen.Typischer-
weise nehmen die Unternehmen auch
Bankkredite in Anspruch. Factoring-
Gesellschaften priifen die Bonitat des
Unternehmens sehr genau. Allerdings
legen sie dabei teilweise andere Krite-
rien zugrunde als die Banken. Im Vor-
dergrund steht der Wert der Debitoren-
forderungen und damit verbunden die
Frage nach der Qualitdt der Leistungs-
erbringung oder nach der Debitorenbo-
nitét. Die Factoring-Gesellschaft will si-
cher sein, dass die Rechnungen, die sie
finanziert,auch bezahlt werden.

Nlech

Eine Factoring-G ft wird
keinem Kunden «auf den Hals gehetzt».
Deshalb kann man sich auch nicht un-
beliebt machen. Das Factoring-Unter-
nehmen ist eine Rechnungs-Verwal-
tungs-Stelle, welche auch das Mahn-
System iibernimmt. So bleiben unter
anderem Konflikte zwischen dem Liefe-
ranten und dem Kunden auch bei nicht
piinktlicher Bezahlung einer Rechnung
erspart. Die Auslagerung des Mahnwe-
sens dient zu einem grossen Teil der
Kundenerhaltung, da keine diesbeziig-
lichen Konflikte zur Abwanderung fith-
ren konnen.

Factoring-G sind kei-
ne Geldeintreiber. Wenn etwas mit der
Rechnung unklar ist oder es Reklamati-
onen gibt,dann wird das mit dem Facto-
ring-Kunden, also dem Lieferanten oder
Dienstleister, geklart. In der Praxis sind
negative Reaktionen von Debitoren sehr
selten, und wenn,dann von Kunden, die
in der Vergangenheit schlecht gezahlt
haben.Der Einsatz von Factoring ermog-
licht es dem Lieferanten oder Dienstleis-
ter ja haufig erst, seinen Kunden gross-
zligige Zahlungsziele zu gewahren.

Die Bedeutung von Factoring hat be-
reits in den letzten Jahren sehr stark zu-
genommen und wird auch weiterhin
zunehmen, weil sich viele Banken aus
dem volkswirtschaftlich bedeutenden
Kredit-Geschéft zuriickgezogen haben.
Dariiber hinaus wurden aber fiir viele
Factoring-Nutzer die besonderen Facto-
ring-Vorteile sichtbar: Finanzierung oh-
ne starre Limite,Abdeckung eines etwa-
igen Forderungs-Ausfalls-Risikos, Ab-
nahme des unangenehmen Mahnwe-
sens und vor allem Liquiditat fiirimmer,
wodurch Verschuldungen rasch abge-
baut werden kénnen und die diesbeziig-
lichen Kosten eingespart werden.

Die Nachfrage wird weiter stark zu-
nehmen. Schnell expandierende Unter-
nehmen,die Hauptzielgruppe fiir Facto-
ring, werden das Instrument gerade in
der konjunkturellen Erholung fiir sich
entdecken. Ein anderes stark wachsen-
des Segment sind Unternehmen mit ei-
nem Eigentiimerwechsel, beispielswei-
se bei einem Management-Buy-In,Spin-
off, Verkauf an Private Equity Investo-
ren.Hierwird Factoring zunehmend ein
wichtiger Baustein in der Finanzierung
der Transaktion sein. Insgesamt rech-
nen wir mit einem Marktwachstum
zwischen zehn und 20 Prozent pro Jahr.
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Liquiditatszufluss

Kunden profitieren von Factoring in Form
von i zur Verfiigung
 Liquiditét.

Sofortiger
Liquiditatszufluss
durch Factoring

Der Factoringmarkt Schweiz
wachst seit einigen Jah-
ren zweistellig. Die Mitglie-
der des Schweizerischen
Factoringverbandes ha-
ben letztes Jahr 5,8 Milliar-
den Franken Umsatz erzielt.
In der Schweiz sind sieben
Anbieter aktiv, davon drei
Schweizer Banken und vier
unabhangige Institute.

Unter Factoring versteht man die
laufende Bevorschussung von For-
derungen aus Warenlieferungen und
Dienstleistungen, es werden also For-
derungen iibernommen. Hierbei ist
der Ausfallschutz inkludiert und oft
auch das Debitorenmanagement. Die
Nutzen fiir den Factoring-Kunden:
sofortiger Liquiditiatszufluss, Skon-
tovorteile, Ausfallschutz, umsatzkon-
gruente Finanzierung, Entlastung im
Debitorenmanagement und Verbes-
serung der Eigenkapitalquote.

Fiir Firmen mit starkem
Wachstum
Grundsitzlich eignet sich Factoring fiiral-
le Unternehmen ab einem Jahresumsatz
von einer Million Franken, die Firmen-
kunden mit eher langen Zahlungszielen
bedienen. Somit konnen sowohl im Ein-
kauf wie auch im Verkauf Skonti-Vortei-
le realisiert werden. Im Speziellen sind
Factoringlosungen fiir KMU mit starkem
Wachstum oder saisonal schwankenden
Umsétzen vorteilhaft. Hier ist die umsatz-
kongruente und flexible Finanzierung be-
sonderswichtig.

Am meisten verbreitet ist das «Full-Fac-
toringy, das alle drei Kernleistungen Fi-
nanzierung, Ausfallschutz und Debito-
renmanagement beinhaltet. Dieses Leis-
tungspaket hat vor allem fiir kleinere
Unternehmen den grossten Nutzen. Das
«Inhouse-Factoring» passt optimal zu gré-
sseren KMU und belasst das Debitorenma-
nagement beim Factoringnehmer.
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Hilfe sein.

erarbeiten.

VERHALTENSGRUNDSATZE
Wir wollen uns durch eine hohe Dienstleistungsbereitschaft gegeniiber
unseren Kunden auszeichnen und mit diesen zusammen flexible Losungen

Wir betdtigen uns als Treuhdnder mit breitem Fachwissen in allen
Gebieten der kaufmannischen Administration. Unsere Dienstleistungen
sollen insbesonders fiir kleinste, kleine und mittlere Unternehmen eine
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® Rechnungswesen/

Buchhaltung
* Liegenschaften
® Rechtsberatung
e Steuern

* Firmengriindungen
® Unternehmensberatung
* Wirtschaftspriifung




