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Exportfactoring ist der laufende Verkauf von
Forderungen aus Exportgeschiften an eine
Factoring-Gesellschaft. Im Gegensatz zur
Forfaitierung werden beim Factoring keine
Einzelgeschifte finanziert. Ausserdem sind
beim Exportfactoring nur Forderungen mit
kurzfristigen Laufzeiten bis 90 Tage ab-
wickelbar, bei der Forfaitierung geht es hin-
gegen meist um léngerfristige Forderungs-
laufzeiten. Der Nutzen fiir den Exporteur
besteht zum einen in der Risikoabsicherung
zum anderen in der Moglichkeit, sich die
entsprechenden Forderungen durch die Fac-
. toring-Gesellschaft bevorschussen zu lassen.
Am Exportfactoring sind drei Parteien be-
teiligt: Der Exporteur, die Kunden des Ex-
porteurs (Importeure, Debitoren) und die Fac-
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toring-Gesellschaft (Factor). Der Exporteur
stellt Rechnung an den Importeur, wobei die
Rechnungen einen Abtretungsvermerk zu-
gunsten der Factoring-Gesellschaft enthalten.
Die Factoring-Gesellschaft erhilt die entspre-
chenden Rechnungskopien, heute meist elek-
tronisch. Im Gegenzug bezahlt die Factoring-
Gesellschaft den Rechnungsgegenwert als
Kaufpreis fiir die Rechnungen an den Expor-
teur. Die Importeure nehmen nicht direkt am
Exportfactoring teil, fiir sie dndert sich ledig-
lich die Zahlstelle — denn sie zahlen an die
Factoring-Gesellschaft und nicht an den Ex-
porteur. Fragen zu Ware oder Dienstleistung
besprechen die Kunden weiterhin direkt mit
dem Exporteur.

Absicherung

Exportfactoring stellt zunichst sicher, dass
das Delkredere-Risiko zu 100% abgesichert
ist, denn es wird beim Forderungsverkauf an
die Factoring-Gesellschaft iibertragen. Die

-Factoring-Gesellschaft priift die Bonitit der

Importeure und vereinbart fiir jeden Impor-
teur eine Kreditlimite, bis zu deren Héhe die
Forderungen garantiert werden. Uber die
Kreditlimite hinausgehende Forderungen
werden von der Factoring-Gesellschaft zwar
ebenfalls — treuhdnderisch — fiir den Expor-
teur eingezogen, sie werden aber nicht garan-
tiert und auch nicht bevorschusst. Die Del-
kredere-Garantie beim Exportfactoring ent-
spricht im Prinzip derjenigen einer Kredit-
versicherung. Die Kreditversicherung ist eine
Versicherung gegen Forderungsverluste. Der
Versicherer ersetzt dem Exporteur (Versiche-
rungsnehmer) erlittene Ausfélle an Forderun-
gen aus Lieferungen und Leistungen. Auch
die Kreditversicherung arbeitet mit Bonitéts-
priifungen und Kreditlimiten. Anders als
beim Factoring trigt der Exporteur bei der
Kreditversicherung aber einen Selbstbehalt,
meist 10 bis 20 %, wihrend beim Export-
factoring 100 % der Forderung garantiert
werden. Weder durch die klassische Kredit-
versicherung noch durch Factoring kénnen
Einzelforderungen abgesichert werden. Beide

Instrumente setzen vielmehr eine linger-
fristige (Minimum ein Jahr) vertragliche
Zusammenarbeit voraus. Fiir die Absicherung
von (langerfristigen) Einzelforderungen gibt
es allerdings in der Kreditversicherung ein
Spezialinstrument: die Investitionsgiiter-Kre-
ditversicherung.

Finanzierung

Im Rahmen der Factoring-Zusammenarbeit
iibersendet der Exporteur der Factoring-Ge-
sellschaft laufend Kopien der an seine Kun-
den gestellten Rechnungen. Die Factoring-
Gesellschaft bezahlt diese Rechnungen zu
100 %, davon 80 % sofort bei Erhalt der
Rechnungskopie. Der Rest dient voriiberge-
hend als Sicherheit fiir mégliche Zahlungs-
kiirzungen durch den Debitor (Skonto und
dhnliches). Als Finanzierungsméglichkeit fiir
kurzfristige Exportforderungen wurde friiher
hiufig der Zessionskredit eingesetzt. In-
zwischen ist eine Finanzierung von Export-
geschiften auf Basis eines Zessionskredits
aber kaum noch méglich, weil sich der Siche-
rungswert der Zessionen aus Sicht der Ban-
ken als gering erwiesen hat. Das Factoring ist
daher in der Praxis die einzige bedeutende
Maéglichkeit, kurzfristige Exportforderungen
zu finanzieren.

Forderungs-Inkasso

Mancher Exporteur scheut sich, beim Inkasso
von Forderungen konsequent vorzugehen.
Hiufig fehlt die Kenntnis der Usancen und
der rechtlichen Méglichkeiten, manchmal
auch schlicht das ausreichende Beherrschen
der Fremdsprache. Beim Factoring ist das
Inkasso als Dienstleistung automatisch ent-
halten. Die Factoring-Gesellschaft macht die
gesamte Debitorenbuchhaltung, iiberwacht
die eingerdumten Zahlungsziele, erledigt das
kaufménnische und gerichtliche Mahnverfah-
ren, fiihrt n6tigenfalls Prozesse und kiimmert
sich um allfillige Vollstreckungsmassnah-
men.



Anwendungsmoglichkeiten

Exportfactoring eignet sich grundsitzlich vor
allem fiir den Export von Konsum- und Indus-
triegiitern sowie Dienstleistungen auf Basis
von Rechnungen mit offenen Zahlungszielen
bis zu 90 Tagen. Nicht geeignet sind Forde-
rungen aus Werkvertrégen mit Projektcharak-
ter (Bau und Anlagenbau). Nicht in Frage
kommen ausserdem Forderungen an Privat-
personen. Typische Branchen, in denen Ex-
portfactoring heute in der Schweiz eingesetzt
wird, sind die Elektronik- und die Textil-
branche. Im Exportfactoring sind Einschrén-
kungen hinsichtlich der darstellbaren Lander
zu beachten. Problemlos sind die gesamte EU
und Nordamerika. Die EU-Aufnahmeldnder
in Osteuropa sind ebenfalls im Export-Fac-
toring realisierbar. Bei allen iibrigen Léndern
zeigen sich in der Praxis mehr oder weniger
grosse Schwierigkeiten.

Kosten/Nutzen-Uberlegungen
Fiir die Bevorschussung der Debitorenforde-

rungen — exakt fiir die Zeit, bis der Debitor
bei der Factoring-Gesellschaft die Forderung

begleicht — zahlt der Exporteur einen Zins.
Der Zinssatz liegt meist etwa in der H6he
der bei Kontokorrentkrediten {iblichen Sitze.
Hinzu kommt eine Factoring-Gebiihr fiir
die Delkredere-Garantie und das Debitoren-
Management — meist zwischen 0,5 und 2,5%
vom Umsatz. Die Hohe der Factoring-Gebiihr
héngt unter anderem von der Léinder- und
Kundenstruktur ab sowie von der durch-
schnittlichen Rechnungsgrdsse. Manche Fac-
toring-Gesellschaften berechnen ausserdem
eine Kreditpriifungsgebiihr fiir' die Bonitits-
prifung der Debitoren und manchmal auch
eine Abwicklungsgebiihr je Rechnung.

Diesen Kosten steht folgender Nutzen
gegeniiber:

— Durch die Delkredere-Garantie werden
Debitorenverluste verhindert.

— Durch die zusitzliche Liquiditit aus der
Bevorschussung der Forderungen koénnen
zusdtzliche Geschifte generiert oder
Skonto-Moglichkeiten fiir Wareneinkiufe
oder andere Einkaufsvorteile genutzt wer-
den.

— Die Kunden zahlen beim Einsatz von Ex-
portfactoring schneller. Daraus ergibt sich

eine Reduktion des Forderungsbestandes
und damit des Finanzierungsbedarfs, er-
fahrungsgemadss um rund 10%, was wie-
derum eine Zinsersparnis mit sich bringt.

— Die Factoring-Gesellschaft iibernimmt die
Debitorenbuchhaltung und das arbeits-
aufwendige Mahn- und Inkassowesen. Da-
durch konnen Kosten eingespart werden,
oder es werden entsprechende Kapazititen
fiir andere Aufgaben frei.

Angebote

Der Factoring-Markt entwickelt sich in der
Schweiz sehr lebhaft. Beim Exportfactoring
kommen mdglicherweise neben den Schwei-
zer Factoring-Gesellschaften auch solche mit
Sitz ausserhalb der Schweiz in Frage, vor al-
lem wenn es sich um Export in ein einziges
Land handelt.

Um Angebote zu erhalten, wenden sich
immer héufiger Interessenten an den Spezial-
broker. Der steht zunichst zur Ermittlung des
konkreten Bedarfs zur Verfligung und kiim-
mert sich dann um die Besorgung der Offer-
ten.



